plus|finance

ERBE Finanz-Partnerschaft
Die berechenbare Konstante




Der Trend ist eindeutig: Krankenhauser missen von
Jahr zu Jahr effizienter wirtschaften. Wahrend die
Zahl der stationaren Patienten steigt, nimmt deren
Verweildauer drastisch ab*. In immer kirzerer Zeit
mussen Arzte und Pflegepersonal ihren Dienst am
Patienten erbringen. Der wirtschaftliche Erfolg lasst
sich exakt beziffern.

Doch was am Ende wirklich zahlt, ist der Patient.
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Was zahlt, ist der Patient

Mehr Komfort, besserer Service, medizinische Ver-
sorgung auf hochstem Niveau: Zufriedene , Kunden"
spiegeln den Erfolg des Krankenhauses wider.

Deshalb steht bei allen Kalkulationen unter dem
Blickwinkel der Wirtschaftlichkeit immer der Patient
im Mittelpunkt — fur die Klinik wie fur uns bei ERBE.

*Statistisches Bundesamt: Grunddaten der Krankenh&user (10.12.2008)



Attraktiv und wettbewerbsfahig

Von lhnen als Krankenhausmanager wird standig
der Spagat zwischen Einsparen und Investieren
gefordert. Zwischen Investitionsstaus und Innova-
tionslticken sorgen Sie daflr, dass Ihre Klinik
leistungsfahig, attraktiv, patientenorientiert — und
damit wettbewerbsfihig bleibt. Arzte, Pflege-
personal, Krankenhausmanager und Patienten — alle
sind zufrieden, wenn die Behandlungsqualitat stimmt.
Und die ist nicht zuletzt von der apparativen
Ausstattung abhangig.

Die nutzungsabhangige Variante

Neue Wege der Investitionsfinanzierung

Gut im Rennen liegt der, dem es gelingt, in eine
exzellente Ausstattung zu investieren — und das trotz
begrenzter finanzieller Mittel. Denn nur die Klinik, die
neue Diagnosemethoden und innovative medizinische
Verfahren erfolgreich etabliert, erzielt einen Wett-
bewerbsvorsprung. Das gesundheitspolitische Umfeld,
in dem Sie sich bewegen, kénnen Sie und wir nicht
andern. Doch in der Frage der Investitionsfinanzierung
kénnen wir lhnen neue Wege eréffnen.

Eigenkapital Mietkauf Leasing

Eine Finanzierung aus Eigen-
mitteln ist keine Option?
Leasing und Mietkauf kennen
Sie schon.

Ein sicherer, innovativer und
effizienter Weg zu einem
neuen Gerat von ERBE ist der
ERBE All-in-Nutzungsvertrag.

ERBE

All-in-Nutzungs-
vertrag




Berechenbar und zuverlassig —
der ERBE All-in-Nutzungsvertrag

Sie wollen eine faire, transparente und vor allem
sichere Finanzierung fur lhre neuen ERBE Gerate?
Oder far Ihren gesamten ERBE Geratebestand?

Dann ist ein ERBE All-in-Nutzungsvertrag fur Sie
die optimale Losung. Denn wie der Name schon sagt,
ist da alles drin: Investition, Wartung und Service,
Verbrauchskosten und Instandhaltungsaufwand.
Selbstverstandlich zum fairen Festpreis.

Das Plus fur Sie

Planungs- und Budget-Sicherheit fiir viele Jahre
Der Preis wird individuell kalkuliert. Denn wie viel
Sie zahlen, ist abhangig von lhrer Gerate-Nutzung.
Bei 500 Eingriffen im Jahr und einer Vertragslauf-
zeit von 5 Jahren kostet Sie zum Beispiel unser
ERBE VIO 300 S nur 9,70 Euro pro OP*.
Uberraschungen wahrend der Vertragslaufzeit
werden Sie nicht erleben. Im Gegenteil, sollten die
Kosten der Instandhaltung einmal den festgelegten
Betrag Uberschreiten, Gbernimmt ERBE das Risiko.
Am Vertragsende haben Sie die Wahl: Sie kédnnen
das Gerat Ubernehmen oder einen Folgevertrag
abschlieBen und so von der neuesten ERBE Gerate-
Generation profitieren.

*Siehe Beispielrechnung S. 6

Investition Service

Reparaturaufwand.

Verbrauch

Wartung

e Zahlung pro Nutzung

e ERBE Service complete inklusive
e Laufzeit ca. 5-7 Jahre

¢ Flexibilitdit am Vertragsende

¢ Risiko und Eigentum bei ERBE und dem Finanzpartner ELvation Medical GmbH

Die Basis fur eine ERBE Finanz-Partnerschaft bildet der ERBE All-in-Nutzungs-
vertrag. Zum individuell vereinbarten Festpreis sind alle Leistungen darin
enthalten: Ihre Investition, unser Service, lhre Verbrauchskosten und unser
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LVertrage mit integrierter Dienst-

leistung sind eine echte Entlastung.”

Die Uniklinik KéIn ist ein Krankenhaus der Maxi-
malversorgung mit 1.300 Betten und mehr als 6.800
Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern. 50.000 Patienten
werden jahrlich stationér versorgt. Uber die
Investition in medizintechnische Innovationen ent-
scheidet Rudiger Berger, Abteilungsleiter ,Zentrale
Beschaffung”. Im Interview erklart er, aus welchem
Grund der ERBE All-in-Nutzungsvertrag ihn Gber-
zeugt hat.

Herr Berger, im letzten Jahr haben Sie neue ERBE
HF-Chirurgie-Systeme gleich fiir mehrere Kliniken
angeschafft. Daftir haben Sie ERBE All-in-Nutzungs-
vertrdge abgeschlossen. Was war Ihr Argument dafir?
Diese alternative Finanzierungsmethode ist ideal,
wenn Sie Gerate anschaffen mussen, jedoch nicht aus-
reichend Investitionsmittel zur Verfiugung haben.

Welche Rolle spielt die integrierte Dienstleistung
der Firma ERBE?

Zu einer festen, kalkulierbaren Pauschale erhalten
Sie fur das jeweilige Gerat eine Rundum-Versorgung
fur die Dauer der Nutzung — unabhéangig von Garantie-
zeiten. Selbst wenn Gerate mal ausfallen, werden
diese Ausfallzeiten mit Leihgerdten kompensiert.
Der laufende Betrieb ist daher immer gesichert.

Bei 30.000 bis 40.000 Medizingeraten, die wir hier
betreiben, sind Vertrage mit integrierter Dienst-
leistung eine echte Entlastung.

ERBE Service complete inklusive

Der All-in-Nutzungsvertrag beinhaltet u. a.:

e STK inkl. Arbeits- und Reisezeit

e Software-Updates und Service-Schulungen

e Ersatzteile, Arbeits- und Reisezeit fiir
Instandsetzungen

e Reparatur-Uberbriickungsgerit

e Service-Reaktionszeit <24 Std.

¢ Budgetsicherheit fiir alle Wartungs- und
Instandsetzungskosten

ERBE ist Innovationsfiihrer auf dem Gebiet der
HF-Chirurgie. War das fiar lhre Entscheidung ein
wichtiges Argument?

Unternehmen wie ERBE verfligen Uber das ent-
sprechende Know-how und haben das nétige
Standing bei den Arzten. Die Gerate sind sehr gut
und werden daher akzeptiert. Ein weiterer wichtiger
Grund far mich ist die Méglichkeit, Einfluss auf die
Gerate-Entwicklung nehmen zu kdénnen. Als unse-
re Neurochirurgen eine Spuleinrichtung benétigten,
wurde in enger Abstimmung mit den Arzten und
der Zentralen Beschaffung mit Hochdruck an der
Entwicklung dieser Einheit gearbeitet. Von einem
Marktfihrer kann ich erwarten, dass er flexibel ist
und neue Wege mitgeht. Aus den vorgenannten
Grinden arbeiten wir sehr intensiv mit ERBE zusam-
men.

Wirden Sie wieder einen All-in-Nutzungsvertrag
abschlieBen?

Ganz klar, ja! Wir wissen zwar, dass solche Vertrage
immer teurer sind, aber Sie bekommen auch einen
erheblichen Gegenwert. Als alternative Finanzierung
ist das eine elegante Lésung bei geringen verflgbaren
Investitionsmitteln.

Herr Berger, vielen Dank fir das Gesprach!

Riudiger Berger, Abteilungsleiter ,,Zentrale
Beschaffung” an der Uniklinik KoIn

~Im Notfall ruft die OP-Schwester direkt bei ERBE an,
ohne dass wir noch eingeschaltet werden mdssen.”
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Aufgrund lhrer Gerateauswahl, des Zubehoérs, der
Laufzeit und des Gerateeinsatzes im OP ermitteln
wir lhren individuellen Festbetrag, der pro Nutzung
anfallt. In der Berechnung kommen folgende drei
Budget-Komponenten zum Ansatz:

Investitions-Anteil
B Verbrauchskosten-Anteil
Service-Anteil

Darauf kdnnen Sie zahlen

q Rechnen Sie mit uns!

ERBE Beispielrechnung:
1 HF-Chirurgie-System ERBE VIO 300 S inkl. Zubehor

Kaufpreis 13.136 Euro netto
Vertragslaufzeit 60 Monate = 5 Jahre
Nutzung = 500 OPs pro Jahr
Investitionsanteil 6,40 Euro
Service-Kosten 0,56 Euro
Verbrauchskosten® 2,74 Euro

e Mehr Sicherheit und Transparenz
e zuverlassiger ERBE Service complete
e Ad-hoc-Unterstiitzung bei allen Produkt-
und Anwendungsfragen
e Verbrauchsteile inklusive
¢ fixe Nutzungsraten statt unkalkulierbarer Kosten
¢ einfache Zuordnung zu DRGs
e Schonung lhrer Liquiditat
¢ unbiirokratische, schnelle Abwicklung

Summe pro OP 9,70 EUro (zzgl. der gesetzl. Mwst.)
Sie mochten lhre Bestandsgerate ebenfalls in den
ERBE All-in-Nutzungsvertrag aufnehmen? Kein Problem.
In dem Fall entféllt der Investitionsanteil, Ihre Service-
und Verbrauchskosten werden entsprechend ein-
gerechnet.

*Der Verbrauchskostenanteil kann je nach Auswahl des Zubeh6rs variieren.
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Partnerschaft heif3t
gemeinsam entscheiden

—

Eine Partnerschaft beruht auf gegenseitigem Ver- Erweitern Sie lhren Spielraum
trauen. Und darauf, dass man offen miteinander redet.  Es gibt viele Fragen — gemeinsam finden wir die
Zum Beispiel Uber die Ausgangssituation. Die sollten Antworten. Wir beraten Sie zur notwendigen Aus-
wir gemeinsam betrachten und analysieren: stattung, ermitteln lhren Bedarf an Verbrauchsgitern
und kalkulieren notwendige Reparaturen.
e Welche Anforderungen stellen Arzte und Wir ,schneidern’ Ihnen die passenden Bedingungen,
Pflegepersonal an die technische Ausrlstung? damit Sie im harter werdenden Wettbewerb optimal
e Bendtigen die verschiedenen medizinischen gerustet sind. Wir helfen Ihnen dabei, Grenzen zu
Fachdisziplinen unterschiedliche Module und verschieben.
Komponenten?
e Wie ist die Altersstruktur lhres Gerateparks? Fur neue Wege - fiir eine gesunde und sichere
e Welches Verbrauchsmaterial benétigen Sie? Zukunft Ihrer Patienten.

¢ Welche hausinternen technischen Leistungen
kédnnen wir integrieren?

lhr Ansprechpartner

Sie haben Fragen zur Finanzierung? Sie wiinschen ein individuelles Angebot?
Reiner Kramer, Key Account Manager bei ERBE, informiert und berét Sie zu allen
Fragen des Einkaufs und der Finanzierung von ERBE Geraten und Systemen.

Sie erreichen Herrn Kramer telefonisch unter
07071 755-465 oder in dringenden Fallen mobil unter
0160 3633025.

Ihre E-Mail richten Sie bitte an reiner.kraemer@erbe-med.de




ERBE Elektromedizin GmbH
WaldhornlestraBe 17
72072 Tubingen

Telefon 07071 755-0
Telefax 07071 755-179
finance@erbe-med.de
www.erbe-med.de

Perfektion, die dem Menschen dient

85800-026 08.09



